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わずか 3 分で「ドカン！」と売れる 
 

 

 

 

このレポートのヘッドライン（↑↑↑）をもう一度ご覧ください。これは、僕がおすすめする、次の＿＿＿を

埋めるヘッドラインで完成させたものです。このヘッドラインはその効果が実証済みで、もっとも使い勝手

が良いテンプレートのひとつになります。 

 

＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿する（できる）方法 
 

さて、ここに僕の好きな本があります。 

あまりにも有名なので、あなたも読んでいるかもしれませんね。 

■『人を動かす』（D・カーネギー/創元社） 

 

 

では、この本の原題は何でしょう？ 

答えは「ＨＯＷ ＴＯ ＷＩＮ ＦＲＩＥＮＤＳ ＡＮＤ ＩＮＦＬＵＥＮＣＥ ＰＥＯＰＬＥ」です。そう、「ＨＯＷ ＴＯ」とい

う単語から分かるとおり、直訳すると、『友を獲得して、人に影響を与える方法』です。 

 

本書の発売は１９３７年。当時は次ページの通販広告で売り出していました。ちなみに、この通販広告は

今から７０年以上も昔のもので、Ｖ・Ｏ・シュワブというアメリカのコピーライターによって書かれました。本

書が大ベストセラーになったのも、この広告のおかげとも言われるほど有名な通販広告です。 

ヘッドラインを完成させる方法 
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たしかに、「＿＿する（できる）方法」式のヘッドラインは使い古された感があります。けれど、使い古され

ていようと何だろうと、このヘッドラインが効果絶大なことには変わりません。そのことは書籍のタイトルを

見ればわかるでしょう。 

 

アマゾンで「する方法」もしくは「できる方法」と入力して書籍を検索してみてください。タイトルに「する方

法」「できる方法」と付いた書籍がそれこそ、うんざりするほど表示されます。書籍ではタイトルが売れ行

きを左右するほど重要な要素になります。その書籍において、これほど使われていることからも、「＿＿

する（できる）方法」式ヘッドラインがいかに有効かはお分かりいただけるはずです。 

 

というわけで、このレポートでは、「＿＿＿する（できる）方法」を使ったヘッドラインの作り方について解説

していきます。 
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まず、「＿＿する（できる）方法」式ヘッドラインの最大のメリットは非常に使い勝手が良いことです。あら

ゆる言葉を＿＿に当てはめるだけでいいので、取り扱う商品やサービスを選びません。それから、この

ヘッドラインのもうひとつのメリットとして、＿＿の言葉を埋める作業自体がセールス文章作成にとても役

立つことが挙げられます。というのも、＿＿を埋める言葉を考えることで、あなたの商品やサービスのメリ

ットがより明確になるからです。 

 

さらに、「方法」という言葉には続きを読ませるパワーがあります。ヘッドラインに必要な要素とは「１．セ

ールスへと導くもの」「２．もっとよく知りたいと思わせるもの」ですが、「＿＿する（できる）方法」と興味を

そそられるヘッドラインが書かれていれば、「どんな方法なわけ？」とその先を知りたくなるのが人情でし

ょう。で、そうなれば当然、そのヘッドラインは大成功ということになるわけです。 

 

つい最近、僕はネットサーフィンをしていて、面白いバナー広告を見つけました。 

そのバナー広告のヘッドラインはこうです。 

 

 

 

２０歳を過ぎても身長が伸びる？ 

なかなか興味深い内容です。身長にコンプレックスを抱えている人なら、とりあえずはその内容を確かめ

てみようと思うのではないでしょうか。ヘッドラインの第一の目的は、何はともあれ、セールス文章の本文

を読ませることにあります。（※商品やサービスを売ることではないので注意！） 

 

その意味では、とても良く出来たヘッドラインだと思います。 

 

では、ここで＿＿に当てはめる言葉について考えてみましょう。 

もっともシンプルなのは、先の「ぐんぐん背を伸ばす方法」のように次の＿＿を埋めるヘッドラインです。 

 

１．＿＿＿＿を入手する方法 

２．＿＿＿＿を勝ち取る方法 

３．＿＿＿＿を増やす方法 

４．＿＿＿＿が上達する方法 

５．＿＿＿＿に生まれ変わる方法 

６．＿＿＿＿を節約する方法 

７．＿＿＿＿を削減する方法 

８．＿＿＿＿とサヨナラする方法 

９．＿＿＿＿を克服する方法 

１０．＿＿＿＿を最大限活用する方法 
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１１．＿＿＿＿を回避する方法 

１２．＿＿＿＿で失敗しない方法 

 

・・・などなど。他にもいろいろ考えられますが、切りがないのでこの辺でやめておきましょう。後は、ご自

分の商品やサービスに当てはめて考えてみてください。 

 

次に、今の発展型バージョンに移ります。 

「＿＿して＿＿する（できる）方法」式のヘッドラインです。先の『友を獲得して、人に影響を与える方法』な

んかがこのタイプですね。 

 

1.＿＿して＿＿する（できる）方法 
【例】 

利益を３倍にして 

経費を３割削減する方法 

 

【例】 

自己資金０円で起業して 

ほぼ確実に成功する方法 

 

【例】 

読むだけで１００万円単位の保険料を節約して 

さらに手元のお金を増やす方法 

 

2.＿＿するだけで＿＿する（できる）方法 
【例】 

手術や投薬を一切することなく 

わずか１日３分“あること”をするだけで 

耳鳴りを完治させる方法 

 

【例】 

コピー＆ペーストだけで 

「ドカン！」と売れるセールスレターを 

ジャンジャン量産する方法 

 

【例】 

１通５０円のハガキで 

売上５００万円を実現する方法 
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1.３つのエッセンスを加える 
ここでは、さらにもう一歩突っ込んで、「＿＿する（できる）方法」式のヘッドラインをさらに強化する方法に

ついて解説を加えていきます。＿＿を埋める言葉をチョイスするのに、僕がよく使うのは次の「人間の～

したくない欲求」を逆手に取ったエッセンスを盛り込む方法です。 

 

けっきょくのところ、商品やサービスは見込客の何らかの問題や悩みを解決するために存在します。そ

の解決こそが商品やサービスのベネフィットであり、ウリになるわけですが、とはいえ、その解決方法が

何でもいいのかといえば決してそうじゃないですよね。あなたも僕もこう思っているはずです。 

 

１．時間をかけたくない 

２．努力をしたくない 

３．損をしたくない 

 

そして、おそらくは見込客もそう思っています。ならば、＿＿を埋める言葉には、この３つのエッセンスの

どれか（あるいは全部）を加えることで、「ひょっとして、私が探していたモノかも？」と見込客に期待させ

ることができるはずです。 

 

例えば、あなたが「ドカン！」と売れるセールス文章を書いて、今よりも売上を伸ばしたいと考えていたと

します。けれど、あなたは日常業務で忙しくて、ゼロから「セールス文章の書き方」を勉強している時間も

ないし、取り立てて文章を書くことが好きなわけでもないので、できるならラクして書けるようになりたい。

そのうえ、あなたは起業したばかりなので、セールス文章を勉強するのに十分な投資もできない。こんな

状況だったとしましょう。 

 

さて、あなたならどちらのヘッドラインにビビッと来るでしょう？ 

 

【Ａ】 

「ドカン！」と売れるセールスレターをジャンジャン量産する方法 

 

【Ｂ】 

完成までの所要時間３時間３０分！ 

コピー＆ペーストだけで、「ドカン！」と売れるセールスレターをジャンジャン量産する方法 

・・・しかも、完全成果保証付き！ 

 

「＿＿する（できる）方法」式ヘッドライン 
をさらに強化する 3 つの方法 
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まぁ、これは極端な例で説明しましたが、＿＿を埋める言葉に３つのエッセンスを加えるとは、要するにこ

ういうことなのです。 

 

2.語尾に次のフレーズを付け足す 
「＿＿する（できる）方法」式のヘッドラインではありきたりなので、何かもうひとひねり加えたい場合は次

のフレーズを付け足すという手もあります。 

 

＿＿する（できる）方法がここにあります！ 
【例】 

離職率を下げて社員の定着率を 

飛躍的に高める方法がここにあります！ 

 

＿＿する（できる）方法とは？ 
【例】 

たったこれだけで今よりも 

通信費を３７％削減できる方法とは？ 

 

＿＿する（できる）方法を公開します！ 
【例】 

あなたのブログを３ヶ月で 

１万ＰＶにする方法を公開します！ 

 

＿＿する（できる）方法をマスターできます！ 
【例】 

聞き流すだけでネイティブレベルの 

英語が話せる方法をマスターできます！ 

 

＿＿する（できる）方法をお教えしますが、あなたは知りたくありませか？ 

【例】 

愛車を今の見積りよりも１．５倍高値で売る方法を 

ディラーには内緒でお教えしますが、あなたは知りたくありませんか？ 

 

 



pg. 7 
Copyright ⓒ Tantoueigyou.Co.,Ltd. All Right Reserved. 

3.「方法」を「秘密」「秘訣」に言い換える 
これは実に簡単です。「＿＿する（できる）方法」を「＿＿する（できる）秘密」「＿＿する（できる）秘訣」に

変えるだけ。「方法」を「秘密」「秘訣」と置き換えても、何の違和感もないことに気付くと思います。実は、

「秘密」「秘訣」という言葉も「方法」と同じくらいパワーのあるフレーズです。実際、アマゾンで書籍タイト

ルを検索してみてください。「方法」が付くタイトルと同じくらい表示されますから。 

 

＊＊＊＊＊ 

 

以上、わずか３分で「ドカン！」と売れるヘッドラインを完成させる方法でした。もしかすると、３分もかから

ないかもしれないですね。このレポートで紹介した「方法」に従って、ぜひとも「ドカン！」と売れるヘッドラ

インを完成させてください。 

 

あなたの成功を祈ります！ 

 

 

このレポートを読んだご感想・ご意見をぜひお聞かせください！ 

感想はコチラでお待ちしております。 

ぜひぜひよろしくお願いします。 

info@masahirotanaka.net 

 

 

株式会社担当営業 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

［本レポートに関するお問い合わせ］ 
株式会社担当営業/株式会社おまかせホットライン 

〒２５４-００４２ 神奈川県平塚市明石町６-１３ つるやビル１階 

Ｅ-ｍａｉｌ info@masahirotanaka.net  ＴＥＬ：０４６３-２５-１１９１/ＦＡＸ：０４６３-２５-１１９４ 

 

代表取締役 

 


